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Broj 1

Stigla nam je Nova godina, a s njom, kao što smo najavili u posebnom bro-
ju, prvi broj lista namijenjen Vama, našim kupcima. Na početku Nove 2004.
željeli bismo Vam se zahvaliti na suradnji i zaželjeti Vam još uspješniju po-
slovnu godinu te puno sreće i blagostanja Vama i Vašim obiteljima. S Novom
godinom dolaze i nove promjene, a tu su i brojni izazovi koji nas očekuju,
a za koje smo sigurni da ćemo ih zajedno uspješno savladati. Nadamo se
da Vam se svidjelo posebno izdanje ovoga lista, kojeg ste primili u stude-
nom, kao i da će svaki sljedeći biti bolji. A da bismo u tome uspjeli bilo bi
nam drago kad biste vaše želje, primjedbe i ideje podijelili s nama, te nam
na taj način pokažete kako se  naša suradnja još više može poboljšati i una-
prijediti.

Uživajte u čitanju!

Dragi čitatelju, 

Ova godina je u većem dijelu
Hrvatske toplo započela, što je omo-
gućilo kontinuitet gra*evinskih ra-
dova i zajednički uspješan početak
godine. Ponegdje ima i snijega, ali
to je na kraju krajeva i poželjno –
sve u svoje doba.

Još je jedan redovni godišnji re-
mont naše tvornice u Koromačnu
iza nas. Tijekom remonta uobiča-
jeno raspolažemo ograničenim ko-
ličinama cementa, te smo radi Vas
remont ove godine uspjeli izvršiti u
samo tri tjedna, dok će remont u
Umagu trajati prva dva tjedna u
veljači. Ovom prilikom bismo Vam
se željeli srdačno zahvaliti na strp-
ljenju, volji i zajedničkom trudu da
organiziramo redovne isporuke.

Drago nam je da Vas možemo
obavijestiti i o novim investicijama
u tvornici u Koromačnu. U skladu s
konceptom održivog razvoja, željeli
bismo postići veću energetsku efi-
kasnost, pa smo ove godine za-
počeli s prvim dijelom investicija –
s izgradnjom četiri nova silosa ce-
menta. Ukupni kapacitet silosa u
Koromačnu će time biti trostruko
veći, što će nam omogućiti da pove-
ćamo kvalitetu i dinamiku isporu-
ke cementa našim kupcima.

Osim toga, u našoj betonari u
Lučkom postavljamo grijanje postro-
jenja, kako bismo Vam bili na uslu-
zi i omogućili isporuku betona i pri
nižim temperaturama.

U želji da povećamo našu teh-
ničku podršku i kvalitetu usluge u
ovom smo mjesecu organizirali
me*unarodni Holcimov tim, s isku-
stvom na sličnim projektima širom

Europe. Tim vodi Hrvoje Perović, sa-
vjetnik za tehničku potporu u na-
šem Odjelu prodaje i marketinga,
a tijekom projekta posjetit ćemo
veliki broj kupaca, da bi zajedno s
Vama odredili mogućnosti pobolj-
šanja naše suradnje i stvaranja do-
datne vrijednosti za Vas.

I na kraju ono najdraže: u želji
da, uz tradicionalni Dan kupaca,
stvorimo što više prilika za zajed-
ničko druženje tijekom godine, na-
stala je ideja da ove godine pokrene-
mo i klub naših kupaca HolcimPlus.
Siguran sam da ćete naš trud i bri-
gu o kupcima prepoznati kroz za-
jedničke aktivnosti koje ćemo orga-
nizirati u HolcimPlus-u.

S poštovanjem,
Vaš Holcim

Alan Šišinački i Dorijan Rajković

U V O D N I K

Živio mali Kristijan!

Iskrene čestitke povodom
ro*enja sina upućujemo g*i.
Ireni Knego iz tvrtke Ira Grad.
Želimo im puno veselja i sreće!

AAllaann ŠŠiiššiinnaaččkkii
Direktor marketinga i prodaje
Tel.: 01 3698 837
Fax: 01 3698 839
Mob.: 098 330 997
alan.sisinacki@holcim.com

DDoorriijjaann RRaajjkkoovviićć
Direktor transportnih betona
Tel.: 01 6525 773
Fax: 01 6530 105
Mob.: 098 435 445
dorijan.rajkovic@holcim.com

Bolja usluga za Vas



i Lara Faraguna kao Fakturist za na-
še kupce betona.

Kao što već znate, od početka pro-
šle godine u našu je tvrtku integri-
ran i segment transportnih betona,
koji obuhvaća 5 betonara i suvla-
sništvo u Resnik betonu. I u ovom
timu imamo novog člana – to je Si-
niša Dimitrijević, koji će od početka
veljače biti Regionalni direktor pro-
daje transportnih betona.

Kao što vidite od ove je godine
puno promjena, naš tim u Holcimu
je pojačan novim članovima, i svi
ćemo zajedno s puno entuzijazma
raditi na unapre*enju suradnje s
Vama jer je uspjeh naših kupaca
ujedno i naš uspjeh.

Mi smo ovdje za Vas!

našem kupcu Rolcimu. Srdačno se
zahvaljujemo Nenadu, koji je uz svoj
redovni posao Direktora TransPlus-
-a prihvatio pomoći i našem odjelu.

Sandra Ružić i Darko Đurček su
tako*er prihvatili nove odgovorno-
sti, tako da će Sandra biti odgovor-
na za fakturiranje u oba segmenta,
cement i beton – i rado Vam stoji
na raspolaganju za sva Vaša pitanja
vezana uz račune.

Darko će biti odgovoran za ot-
premu cementa i za koordinaciju s
odjelom proizvodnje i TransPlusom.
Slobodno ga nazovite radi dogovo-
ra o planiranim isporukama.

U odjelu marketinga i prodaje
od 1. siječnja 2004. počela je raditi
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Teško je prihvatiti i pomiriti se s činjenicom da nakon svih ovih godina više nisi me*u na-
ma. Davno je bila 1987. godina kad sam prvi put susreo i upoznao vedrog, veselog i komunika-
tivnog gospodina u ranim četrdesetim, čovjeka koji je davno, na početku karijere predanim
radom sagradio hotel Adriatic u Opatiji.

Naviru sjećanja, redaju se uspomene, slike dolaze jedna za drugom, ali uvijek i svugdje je
prisutan Tvoj vedri duh i Tvoj entuzijazam koji si i u nas, Tvoje najbliže suradnike dijelom ugradio.
Sjećam se, betonirali smo Chromosovu zgradu dva dana i dvije noći, tri puta dnevno jeli “grašinu
u našem kontejneru” i bili sretni. Ili ono kada se za vrijeme Domovinskog rata spremalo nevrije-
me, u daljini je grmilo, a Ti si znao reći “čuj stari što tuku Karlovac”.

Možda je i najbolja zgoda bila kad je “Tvoja zlatna dvojka” pala u moju šalicu od kave, umi-
rali smo od smijeha, ali bili smo sretni. Puno je toga prijatelju bilo, teško se svega i prisjetiti, ali
sigurno je da Tvoj vedri, pozitivni lik i Tvoje djelo nećemo nikad zaboraviti, ostat će zauvijek
me*u nama poput Tvog Ciboninog tornja, a nove započete “tornjeve” moramo nastaviti – ona-
ko kako si nas ti naučio...

Dubravko Pavić

Holcim Hrvatska

Prijatelju i kolegi Tomici

Mi smo ovdje za Vas

Kao što smo Vas osobno obavije-
stili, od 1. prosinca prošle godine A-
lan Šišinački je postao novi Direktor
marketinga i prodaje cementa, a Ne-
nad Buljan, dosadašnji član Uprave
i Direktor marketinga i prodaje ce-
menta, preuzeo je novu dužnost Di-
rektora poslovnog razvoja.

Tijekom ova dva mjeseca gospo-
din Šišinački je već posjetio velik broj
kupaca i nadamo se da ćemo pod
novim vodstvom, zajedno, i dalje una-
pre*ivati našu suradnju.

Nova organizacija postavljena
je i u uredu prodaje i marketinga u
Koromačnu. Od siječnja ove godine
Martina Baznik, dosadašnja Vodite-
ljica odnosa s kupcima, pokretač i
urednica ovog lista, prešla je u no-
vu tvrtku. Srdačno joj se zahvaljuje-
mo na neizmjernom trudu, elanu i
stručnosti u obavljanju svog posla
– želimo joj uspješan nastavak kari-
jere i sve najbolje u privatnom životu!

Julija Škoro je nova Voditeljica od-
nosa s kupcima, zadužena za koor-
dinaciju rada ureda prodaje u Koro-
mačnu, unapre*ivanje odnosa s kup-
cima, a voditelj je i našeg komuni-
kacijskog tima. U Holcimu je zapo-
slena dvije godine, izme*u ostalih za-
dataka prošle je godine vodila projekt
uvo*enja Holcim branda u Hrvatsku.

Vama svima sigurno već dobro
poznat Nenad Juretić preuzeo je ko-
ordinaciju izvoza cementa u Italiju,

JJuulliijjaa ŠŠkkoorroo
Tel.: 052 876 970
Fax: 052 876250

Mob.: 098 299 172
julija.skoro@holcim.com

NNeennaadd JJuurreettiićć
Tel.: 052 876 908
Fax: 052 876 225

Mob.: 098 334 499
nenad.juretic@holcim.com

DDaarrkkoo ĐĐuurrččeekk
Tel.: 052 876 921
Fax.: 052 876 250
Mob.: 098 396 404
darko.durcek
@holcim.com

SSaannddrraa RRuužžiićć
Tel.: 052 876 938
Fax.: 052 876 250
Mob.: 098 299 177
sandra.ruzic
@holcim.com

LLaarraa FFaarraagguunnaa
Tel.: 052 876 938
Fax: 052 876 250

SSiinniiššaa DDiimmiittrriijjeevviićć
Tel.: 01 6525 773
Fax: 01 6530 105
sinisa.dimitrijevic
@holcim.com

In memoriam Tomislav Miškulin, zamjenik direktora transportnih betona
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–Trenutno gradimo 1B1 dionicu
od Medaka do Nove Vasi za koju pro-
cijenjujemo da će nam trebati oko
20 tisuća tona cementa, odnosno da
ćemo proizvesti oko 45 tisuća kubič-
nih metara betona za gra*evinske
objekte, vijadukte i sustave za odvod-
nju oborinskih voda, – rekao nam je
Francois Xavier de Malherbe, vodi-
telj projekta izgradnje drugog kraka
poluatoceste Istarski ipsilon što ga
kao i prvi krak gradi francuska tvrtka
Bouygues. U svojoj drugoj fazi ili 1B2
dionici ipsilon će se protegnuti do
Umaga stoga je orijentacija na naš
cement iz umaške cementara razu-
mljiva sama po sebi, ali presudna je
bila  kvaliteta za koju de Malherbe
kaže da im je bila poznata  jošiz izgrad-
nje prvog kraka i da su se sve anali-
ze betona do sada pokazale zado-
voljavajućima.     

Dok je Bouyguesov stožer u Kan-
fanaru, na mjestu glavnog čvorišta
ipsilona, dotle je središte iz kojega se
operativno rukovodi izgradnja smješ-
teno u Antenalu kod Novigrada, pri-
bližno na pola puta budućeg zapad-
nog kraka. Ovdje, na ušću rijeke Mir-
ne i ulazu u Tarsku valu Bouygues je
smjestio  betonaru i laboratorij za
analizu betona.    

– Provjeravamo granulometriju
agregata i ispitujemo čvrstoću beto-
na koji se ugra*uje. Prigovora do sa-
da nije bilo, – rekli su nam u labora-
toriju Branimir Zrinić – tehničar i
Marija Jurilj – gra*evinski tehničar. 

A betonaru vodi “naš šlovek”: –
Ja sam Bruno Milevoj, a moja supru-
ga Bruna radi u računovodstvu u Ko-
romačnu, – rekao je. I Valter Honović
iz Čepića računa se kao Labinjan. Ina-
če, ovdje rade ljudi iz cijele Istre.
Zadovoljni su plaćama i Francuzima
kao poslodavcima. 

O mogućnostima betonare Bru-
no nam je ispričao sljedeće: – Beto-
nara miješa po 2 kubna metra be-
tona, a na sat ih izmiješa do 60, ovis-
no o marki betona. Portugalske je
proizvodnje. Za sada radimo do 100
“kubika” dnevno, a mogućnost je
500 i to će se ostvariti na proljeće,
kad gradnja bude u punom zama-
hu. Problem nam je jedino odvož-
nja. Imamo pet naših miksera, a po
potrebi uzimamo i vanjske. 

S Brunom i šefom održavanja,
Claudeom Trotesom posjetili smo
gradilište vijadukta preko rijeke Mir-
ne, udaljenog oko tri kilometra od
Antenala. Ovdje smo mogli vidjeti
kako niču stupovi budućeg vija-
dukta. Bit će ih ukupno 21 za vija-
dukt raspona 1.300 metara. Razmak
me*u njima je 20 metara, a izgrad-
nja započinje postavljanjem metal-
nih pilota – šipki koje se zabijaju u
zemlju sve dok se ne nai*e na čvrstu
stijenu. Zemljište uz rijeku vrlo je
mekano i kod pojedinih je trebalo
bušiti i preko 60 metara u dubinu!

5 0 0  K U B I K A  B E T O N A  D N E V N O

Holcim Hrvatska

Naš cement u drugom kraku
istarskog ipsilona

Kad su piloti postavljeni zemlja oko
njih se iskopa, a oni zaliju temeljnim
betonom. Nakon toga postavlja se
željezna armatura i oplate te se sve
zalije sa 170 kubnih metara betona.
Time je dobiven temelj na kojemu
se gradi stup po sekcijama od pet
metara. Stup je pri dnu širi, a uži pri
vrhu na kojemu se na kraju izgradi
noseća glava.      

Prije dolaska iz Antenala susreli
smo se s menadžerom projekta iz-
gradnje vijadukta, Christofom Gire-
som.

– Drago mi je raditi na ovom pro-
jektu u Hrvatskoj jer je ugodno ra-
diti s ovdašnjim ljudima, a i zemlja
je lijepa. Nastojimo vijadukt što bo-
lje integrirati u dolinu Mirne. Prije
sam bio u Nizozemskoj gdje sam gra-
dio tunel “Zeleno srce Holandije” za
brzi vlak Pariz-Amsterdam, a ovo je
za mene nova avantura, – rekao je
Gires.
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Uoči božićnih i novogodišnjih blagadana, 19. pro-
sinca 2003. održana je nogometna utakmica izme*u
Holcima (predstavnika prodaje i TransPlusa) i kupaca s
riječke regije u Rijeci. Od strane kupaca sudjelovali su
Concord, Enex, Jadran Impex te predstavnici Ready
Mixa kao indirektnog kupca.

Rezultat je bio poražavajući za nas, a 4:2 za kupce.
Moramo priznati da rezultatom nismo zadovoljni, ali
smo u svim elementima igre nadmašili naše suparnike
(imali smo tri stative). Treba istaknuti i da je igra na
domaćem terenu bila velika prednost za domaćine.

Na nepovoljan rezultat utjecao je i nedolazak “poja-
čanja” s naše betonare u Klani i ljepšeg dijela Odjela mar-
ketinga i prodaje koji je bio pozvan kao moralna podrška.

Sam cilj ove utakmice je druženje s kupcima kako bi
i na taj način još više učvrstili naše odnose.

Dogovorena je i uzvratna utakmica koju smo u na-
dolazećem periodu dužni organizirati te na isti način
dočekati i ugostiti suparnike na našem terenu. U očekiva-
nju sljedeće utakmice spremamo se za pobjedu, a na-
damo se i većoj podršci kako od strane većeg broja
učesnika tako i navijača.

Branimir Sopta i Nenad Juretić

Holcim Hrvatska

Nogometni okršaj s kupcima

HHoollcciimm ((HHrrvvaattsskkaa))

dd..oo..oo..

Koromačno bb

52222 Koromačno

Tel.: 01 3698 837

052 876 970

Fax: 01 3698 839

052 876 250

cement-hrv@holcim.com

beton-hrv@holcim.com

Koromačno • Zagreb

• Umag • Jastrebarsko

• Zadar • Lučko •

Zabok • Karlovac •

Bistra • Klana

Na inicijativu Zbora studenata
12. prosinca 2003. organiziran je po-
sjet studenata Gra*evinskog fakul-
teta u Zagrebu jednoj od lokacija na
kojima Holcim posluje, tvornici ce-
menta u Koromačnu. 

Uz srdačnu dobrodošlicu i neko-
liko uvodnih riječi krenuli smo u raz-
gledavanje. Podijelili smo se u dvije
grupe prema usmjerenjima – kon-
strukcije i gradiva. U prvoj grupi pod
vodstvom g*e. Kristine Crnković Gju-
kić uz sam rad tvornice bili smo upo-
znati i s gradnjom novih silosa: od
problema temeljenja, potrebnog
promjera i količine armature, vrsti
betona, a velik interes bio je i za kliz-
nu oplatu kao način gradnje ta za
pripremu betona kod takvog načina
gradnje.

Iako su obje grupe vidjele cijeli
proces proizvodnje, druga je grupa
pod vodstvom gsp. Remi*a Batelića
stavila težište na tehnologiju proiz-
vodnje. Od iskopa vapnenca i lapo-
ra preko obrade i meljave pa do is-
poruke cementa dug je put koji nam
je jako dobro prezentiran od strane
vodstva. Vrlo uspješno i bez nervoze
odgovarali su na naša brojna pita-
nja vezana uz sam proces proizvod-
nje i proizvoda tvornice do poslova-
nja Holcim grupe.

Premda je svaki dio zanimljiv na
svoj način, svi su s divljenjem pro-
matrali, kao patuljci Snjeguljicu, ro-
tacijsku peć i pomno slušali zanimlji-
vosti vezane uz peć. S velikim smo
zanimanjem promatrali način rada
drobilice i slušali o tehnikama drob-
ljenja sirovina i mljevenja cementa. 

Mišljenje je, mnogih pa tako i stu-
denata, da industrija i ekologija ne
idu zajedno, dok nisu došli u Koro-

Stru�na posjeta 
studenata gra1evine

mačno. Oduševljeni smo brigom
tvornice o ekologiji, od korištenja al-
ternativnih goriva do brige za lokal-
nu okolinu.

Potaknuti komunikativnošću i
profesionalnošću vodstva, zatim sa-
znanjem o raširenosti Holcima po
Hrvatskoj, a prvenstveno spoznajom
o kvaliteti proizvoda koje nude, ovaj
posjet će zasigurno u budućnosti re-
zultirati suradnjom sadašnjih stude-
nata, a budućih inženjera, s Holci-
mom, bilo kao kupaca, bilo kao za-
poslenika. 

Zlatko Biočić 
Student Gra*evinskog fakulteta u Zagrebu


